
7月13日（木）14時〜15時30分
ZOOM
開催

第一部：紹介依頼前のニード喚起話法 第二部：昨今の生命保険業界と
               保険代理店市場（対談形式）

株式会社東京海上あんしんエージェンシー
事業戦略部　小松    03‐3221‐9090

平日9:00‐17:00

株式会社東京海上あんしんエージェンシー
YouTubeアンギーゼチャンネル

生命保険業に特化した
営業テクニック満載です！
「アンギーゼ」で検索！

スペシャルゲスト講師 スペシャルゲスト講師 
古川　賢 
株式会社 Angizeh 代表取締役株式会社 Angizeh 代表取締役

【内容】
紹介依頼の前にどんな話をしていますか？「紹介依頼の
前に何を話すか」は顧客が紹介を気持ちよく出してくれ
るかどうか大きく影響してきます。今回はプルデンシャ
ル時代にこの話で3人に1人は泣かせていたという 『紹
介依頼の前のニード喚起話法』を具体的なロールプレイ
とともにお話ししていただきます！

プロフィール【経歴】
2003　東海大学体育学部体育学科入学　東海大学アメリカンフットボール部所属
2007　日本IBMに入社（営業職）　日本IBMアメリカンフットボール部所属
2011　プルデンシャル生命保険入社
2015　同社営業所長に就任（2016年度自己採用生産性205万/月はプルデンシャルギネス）
2019　株式会社 Angizeh設立

お申し込みは
こちら

東京海上あんしんエージェンシー
オンラインセミナー

こちらも注目！

お問い合わせ

主催
一般参加者用　　   LC用

ZOOMのID・PWは、開催日の前日
までにメールにてご案内します。

参加申し込み締切7月11（火）

【内容】
ここ数年で大きく変化している生命保険業界と保険代
理店でのマーケット拡大の方法について、初の対談形式
で古川氏に想いや考えを本音で語っていただきます！


